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Dal club deal
emerge laffare

per il cliente

di Lucilla Incorvati

on & una novita. Anzi,

per alcune banche

private italiane,
sempre molto vicine
all'approccio di investimento
degli imprenditori, sono
appuntamenti che ogni tanto
ritornano. Sono i private deal,
incontri “aperti” in cui
I'imprenditore si mette inluce
tra altri imprenditori per farsi
conoscere e soprattutto per
farli partecipare al suo rischio
diimpresa.

Qualche anno fa un gruppe

di investitori privati raccolti tra
iclienti di Banca Esperia ha
finanziatola statunitense
Formula Pharmaceuticals,
specializzata in cure
innovative contro il cancro,
nell’acquisizione in licenza dei
diritti per lo sviluppo diuna
piattaforma di immunoterapia
dinuova generazioneacuiha
lavorato negli ultimi sette anni
il centro di ricerca Fondazione
M. Tettamanti - M. De Marchi,
affiliata all'Universita degli
Studi di Milano-Bicocca.
Proprio grazie ai club deal
organizzati da Glovanni
Tamburi, banchiere d’affari di
lungo corso in Euromobiliare
oggi al comando di Tamburi
Investment Partners, in questi
anni molti imprenditori pil1 0
meno noti sono riuscitiad
acquisire partecipazioni di
minoranza in societa quotate e
non. Ora il momento storico
sembra essere ancor pilt
favorevole al successo di
queste iniziative perché in
un’epoca di bassi tassi
d'interesse e di volatilita dei
mercati azionari molti clienti
private preferiscono buttarsi
su investimenti “pili concreti”.
Vainquesta direzione il
progetto Club
dell'imprenditore, lanciato da
Cassa Lombarda con I'obiettivo
di fidelizzare 1a sua clientela
creando opportunita di
networking tra imprenditorie
di offrire un servizio dedicatoe
distintivo per la valutazione di
investimenti diretti su piccole e
medie imprese. L’obiettivo &
perd di andare su settori ad alto
ritorne di investimento. Ecco
allora che, grazie al partner
indipendente IR Top con
pluriennale esperienza nei
processi di quotazione, per il
primo incontro del 18

L’indipendenza altrui

infastidisce i promotori

Ma anche gli stessi
consulenti fee only
potrebbero avere
interesse a non far
partire il nuovo Albo

paginaacuradi
Glanfranco Ursino

B Siechiusoildecimo CongressoNa-
zionale dell'’Anasf conla conferma del
presidente Maurizio Bufie conunase-
riedi mozioniapprovatealarghissima
maggioranza dai delegati, che hanno
definito le linee programmatiche del-

sioni prese durante il Congresso, &
chiaroTintento ditornareainasprireil
tonodel dialogo conl'esterno, in parti-
colare coniconsulentifeeonty.
L’assemblea dei delegati ha infatti
dato mandato al nuovo direttivo del-
FAnasf di mettere in atto azioni con-
crete affinché Particolo 18 bis del Tuf
classifichi i consulenti fee only come
consulenti finanziari elidendo il ter-
mine indipendenti. Un deciso passo
indietro che riporta in auge un punto,
ladenominazione deivarisoggettiche
prestano in maniera diversificata il
servizio di consulenza, sul quale sem-
bravachetuttelepartiavesserotrovato
Faccordo. Torareamettere in discus-
sione Paggettivo “indipendente” per i
Jfeeonly, significa mettere in discussio-

Fassociazione dei promotori finanzi:
riper i prossimi quattro anni. Tuttavia

" nell'ambito dei lavori congressuali

non sono mancati interventi che, con
sensibilith diverse, hanno animato il
dibattito, lasciando sul tavoloun po’ di
riflessioni che meritano qualche ap-
profondimentonelladialetticainterna
all'associazione(vediintervistainbas-
s0). In piti nell'ambito di alcune ded-

nel'interoimpiantt indirittu-
radiarrivoin Parlamento che dovreb-
be farnascerela cosiddetta “Casa della
Consulenza™. Per I'Anasf «la normati-
vaeuropeaattribuiscel'aggettivoindi-
pendente alla prestazione del servizio
enon al soggetto chela eroga. Anche i
promotori finanziarichelavoranocon
un mandato possono offrire un servi-
zio indipendente se offrono un"ampia

piattaforma di prodotti di case d'inve-
stimento diverse e, contemporanea-
mente, nonricevono inducements». Ci
sono perd diversi riferimenti nella
normativa nazionale ed europea che
riconducono l'indipendenza anche al
soggetto che presta la consulenza. Nel
decretoministeriale 206 del 2008, vie-
ne fatto divieto ai consulenti indipen-
denti diintrattenere — direttamente o
indirettamente — rapporti non solo
patrimonialieprofessionali, maanche
familiariconintermediariedemittenti
diprodotti finanziari. Un esempio dif-
fuso & quello del consulente che hala
consorte(oaltro parente)chelavorain
banca o svolge Iattivita di promotore
finanziarioe potrebbeessereindottoa
consigliare i prodotti dell'istituto dove
/0 per contolavorala moglie.
Potenziali conflitti d'interessi che
vanno gestiti e dichiarati alorgani-
smo tenutario dell’albo, ma soprattut-
toaiclienti. Ora tuttisiatrovellanosul
termine indipendenza, ma alla fine
unsoggettonon & migliore diunaltro
perlacategoriadiappartenenzaoper
Taggettivo chelo etichetta: in ogni fi-
gura professionale ci sonole “pecore

nere”. Ognuno deve svolgere la sua
attivita nell'ambito delle regole che
presiedonoil proprioservizio. Quindi
cisonoecisarannosempre degli otti-
mipromotori finanziarie deghi ottimi-
consulentifeeonty, a prescindere del-
lindipendenza. Tornare a mettere in
dubbio il compromesso che era stato
trovato sulle denominazioni, pone a
rischioper'ennesimavoltalanascita
della Casa della consulenza. Forse &
proprio quello che qualcuno deside-
ra:daunapartei promotorirestereb-
berogliunicisoggettiiscrittiaun albo
a offrire consulenza finanziaria, dal-
Yaltra parte gli stessi consulenti fee
onlychegiaoggiconlevarieproroghe
‘hanno potuto svolgere laloro attivita
perchéeranogiapresentisulmercato
prima di novembre 2007. Ancheloro
potrebbero avere interesse a non
aprirsi alla concorrenza delle nuove
leve e rimanere liberi dalle incom-
benze che comporta l'iscrizione aun
albo. Tutteipotesi, naturalmente, che
aprono perd a uno scenario da scon-
giurare, perché a rimetterci sarebbe
soprattutiol'investitore.
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«L’attivita delle lobby e preziosa»

INTERVISTA .

Maurizio Bufi
Presidente Anasf

B Sono fasi cruciali per il futuro della
professione dei promotori finanziari
(Pf), eppure la partecipazione al voto
nelle elezioni dei delegati che hanno
preceduto il decimo Congresso del-
T'Anasf non & stata altissima. «E vero
che Ia percentuale dei votanti, oltre il
60%, rispettoaglioltreiomilaaventidi-
ritto & diminuita rispetto alla scorsa
edizione — replica Maurizio Bufi, rie-
letto presidente dell’Anasf — ma in
passato Passociazione & arrivata al
Congresso con posizioni molto con-
trapposte e questo aveya attivato un

novembre sono state scelte . maggior numero di associati».

societd quotate digitali a pilt p fs i

alto potenziale. prima volta ad aprile per eleggere
RSERVAT i i in B

pr

1 promuotori versano i loro soldi in
Enasarcodovenonhannovoceincapi-
tolo. Eunlorodirittoavereunarappre-
semameadﬁsousomlemndimm

di apparentamento con pili sigle, per
portare avanti un progetto di disconti-
nuita in una logica costituente che ri-
comprendetuttigliaventidiritto,com-
presi i Pf. Su questo terreno si sta svi-
luppando un’ipotesi concreta, ma oc-
cotre attendere qualche settimana. Il
tavolo di confronto sta per chiudersie
sono confidente. L'obiettivo & di avere
nostri rappresentati all'assemblea dei
delegati e almeno une nel Cda di
Enasarco.

Avete presentato anche un espo-

ici delPEnte?

3o daail

remanoal contratto?

L'impianto del contratto deriva da
accordi economici collettivi che erano
stati concepitie sviluppati per gli agenti
di commercio, non per professionisti
dellaconsulenzafinanziaria LaMifidha
introdotto nuovi elementi che impon-
gonounammodernamento delle strut-
ture contrattualiche leganole parti

ngllimumcﬂaﬂmm:m—
Vato apertur della
personagiuridica?

 previsto dalla normativa europea
gia dal 2007 e non riusciamo a capire
perché in Italia non possa essere adot-
tatoquestosistemachesarebbediscre-

g ial

monia e conil supporto del Consiglioe
del comitato direttivo. La tutela degli
associatinon sifapiliattraverso forme
di volontariato e conoscenza persona-
le, che pure contano, ma deve essere
svolta in modo piil strutturato anche
conl'aiutodisocieta dilobbyingper tro-
varei giustiinterlocutori e faresistema
nei confronti della politica e delle au-
thority. Eunavianonescludelaltra. Da
giugno 2012 abbiamouncontrattocon
Cattaneo Zanetto & Cocheha permes-
soall'Anasfdiintensificarelasuaattivi-
12 istituzionale e di monitorare 'evol-
versi della normativa e intervenire in

penale

Simainunambitoseparato. L'espo-
sto presentato alla Procura di Roma &
inerente a ipotesi di malagestione del-
I'ente. Siamo in attesa di saperesee in
qualemisural’espostosaraaccoltoeva-
lutare un eventuale ritiro. Ricordo an-
che che per fare pressioni € avere rap-
presentanza abbiamo anche fatto un
tentativo, poi naufragato, di chiedere
agliintermediarimandantidibloccarei
versamentidel contributoal Firr, iiFon-
doindennitadirisoluzione rapporto.

Intermediari che non hanno ac-

generazionale.
Inumerisonoinesorabili per il futu-
rodellaprofessione: sonomenodel 2%
deltotaleipmmawnsottoisuamcé

diunproget rasucui

mvm e mrebbe auspicabile farlo

Respingo al mittente questi rilievi,
perchéin questianniholavoratoinar-

SCONE ) pericolo di iscrizione al-
'OamegliincontriaBruxellesperindi-
rizzarelaMifid2inuna certadirezione.
Sono tantissimi gli ambiti, non ultimo
Enasarco. Eimportante dotarsi di que-
stestruttureancheseilobbistinonfan-
nomiracoli: alla fine é il legislatore che
decdideinautonomia.

Martedi prossimo scadono | ter-
miniperpresentaregiiemendamen-
ti alka Camera al Ddl che riorganizza
la consulenza finanziaria, la Catta-
neoZanetto éallavoro?

Certo, ci supporta in tutti i fronti
che sono sensibili per il futuro della
nostraprofessione.
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